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all. 1

scheda di presentazione dell’idea imprenditoriale

spin-off universitario/accademico
	Tipologia di Spin-off
	

	Titolo del progetto 
	

	ipotesi nome della  società e ragione sociale
	

	Enti  e  societa’ coinvolte
	


1. SOGGETTI PROPONENTI 
	Primo proponente - referente per i rapporti con la Commissione Spin off e per ogni altra comunicazione.

	Nome 
	

	Cognome
	

	Telefono
	

	Cellulare
	

	E-mail
	

	Rapporto esistente con l’Ateneo

(es.: docente, dottorando, ecc.)1
	

	Dipartimento/Scuola.
	

	
	


1Per i docenti, specificare se a tempo pieno o a tempo definito

	Altri soggetti coinvolti 


	MANAGEMENT E ORGANIZZAZIONE: Indicare l’organigramma societario descrivendo la struttura organizzativa della società e del management, specificandone i compiti. Nel caso di assunzione di cariche sociali e/o cariche operative allegare le richieste di autorizzazione come da Regolamento

	
	Cognome
	Nome
	Qualifica
	Dipartimento/

Scuola/Altro
	Quota di capitale sociale sottoscritta o da sottoscrivere
	Percentuale rispetto al capitale sociale

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	
	

	6.
	
	
	
	
	
	

	7.
	
	
	
	
	
	

	8.
	
	
	
	
	
	


	Ruoli e mansioni dei soggetti coinvolti nello Spin off.

	Nome  e Cognome
	Ruolo
	Mansione

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


In aggiunta ai precedenti soci, il proponente richiede anche la partecipazione dell'Università degli Studi della Basilicata (se spin-off universitario) e/o di altre persone giuridiche nei seguenti termini: 

PERSONE GIURIDICHE:

	
	ENTI PUBBLICI
	SEDE
	Quota di capitale sociale sottoscritta o da sottoscrivere
	Percentuale rispetto al capitale sociale

	1.
	Università degli Studi della Basilicata (*)
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	


(*) solo se spin- off universitario

Possibili partnership attivate o da attivare per la realizzazione del progetto

	AZIENDA/ENTE PARTNER
	FORMA DI PARTNERSHIP *
	ATTIVITÀ E FINALITÀ DELLA PARTNERSHIP
	STATO DELL’ACCORDO

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


* Esempi di formalizzazione della partnership: Consorzio, Accordo quadro, Joint Venture, Accordo commerciale, Partnership finanziaria,  Partnership industriale, Partnership di ricerca, Accordo di progetto (è ammessa più di una indicazione)

2. DESCRIZIONE DELL’IDEA PROGETTUALE E DEI SUOI ASPETTI DI INNOVATIVITÀ 
	Descrivere sinteticamente l’idea imprenditoriale, il prodotto e/o i servizi che si intendono offrire, evidenziando le principali caratteristiche innovative, le attività che si intendono svolgere)



	Indicazione sui mercati/clienti di riferimento e risultati dell’analisi di mercato (dimensioni mercato, segmenti target, tassi di sviluppo, concorrenti, canali distributivi, politiche di prezzo, ecc.). 




	Caratteri distintivi rispetto ai prodotti/servizi già esistenti e ai potenziali/attuali concorrenti, obiettivi a regime 



	Fasi/tempi per l’avvio e lo sviluppo dell’idea imprenditoriale, obiettivi intermedi 



	Criticità dell’idea imprenditoriale, punti di forza/debolezza, minacce/opportunità previste nello sviluppo della business idea (tecnica, economico-finanziaria, partner, competitiva, risorse)



3. ASPETTI TECNOLOGICI 
	Qualità tecnologiche e scientifiche del progetto: tecnologie di prodotto, tecnologie di processo




	Disponibilità di brevetti e di altre competenze tecnologiche, collegamenti con l’attività istituzionale dell’ateneo 



4. STRUTTURA OSPITANTE LO SPIN OFF 

(se si tratta di locali dell'Ateneo, allegare la delibera del Consiglio di Dipartimento/Scuola per la concessione in uso dei locali individuati ed il relativo corrispettivo, nonché bozza di convenzione da sottoscrivere )
	LOCALI
	C/O 

Dipartimento/Scuola, Centro, Altro, ecc
	Metri quadrati
	Durata
	Uso esclusivo/ promiscuo
	Corrispettivo annuo

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


5. ANALISI ECONOMICO-FINANZIARIA 
	Investimenti materiali
	1.Anno di avvio
	2.Anno di sviluppo
	3.Anno di consolidamento

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Investimenti immateriali
	1.Anno di avvio
	2.Anno di sviluppo
	3.Anno di consolidamento

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	Principali costi di gestione attesi   


	

	Tipologia costi
	IMPORTO 



	
	1. Anno di avvio

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Totale 
	


	Fonti di finanziamento 

(capitale proprio, capitale di debito,  ecc…)




	Piano dei Ricavi



6. BACKGROUND 
	Competenze attinenti allo sviluppo dello spin-off a business idea 

Indicare le competenze maturate, di attività professionali o di ricerca, rilevanti per lo sviluppo dell’idea imprenditoriale. 



	Principali progetti di ricerca svolti/in corso di realizzazione attinenti alla idea imprenditoriale 

(con l’indicazione delle principali strutture coinvolte)




	Eventuali esperienze lavorative dei soggetti coinvolti nell’ambito di riferimento della proposta di spin off.




7. ALTRE INFORMAZIONI RITENUTE RILEVANTI 
	Eventuali altre informazioni ritenute rilevanti ai fini della valutazione dello spin-off




8.  SCHEDA SINTETICA - RIEPILOGO
	Tipologia di spin-off proposta
	

	Proponente
	

	Dipartimento/Scuola
	

	L’idea imprenditoriale proposta
	

	L’adeguatezza e la credibilità del business plan
	

	Il valore scientifico della proposta e suo legame con i risultati delle ricerche condotte nell’Ateneo


	

	L’adeguatezza del capitale sociale agli obiettivi dell’società
	

	La composizione del gruppo proponente e le eventuali partnership esterne
	

	La compatibilità del progetto con la missione istituzionale dell’Università
	

	I profili di potenziale concorrenzialità dell’iniziativa con le attività istituzionali dell’Università.
	


	Luogo e data 
	Firma referente
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